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Анастасия Лакнер
Коммерческий директор

4+ года 
в «Первой Форме»

13+ лет в сфере 
В2В2С продаж

Специализируюсь 
на построении 
системы продаж 
с нуля

7+ успешных проектов



Задачи 

1. Привлечение
Собираем базу целевых клиентов без временных потерь

2. Проектные продажи длинного цикла
Взаимодействие отделов и сотрудников

3. Возможность быстро анализировать работу отдела 
И прогнозировать выполнение плана



Привлечение 

● Формирование базы для обзвона 

● Сегментирование по критериям 

● Минимум ошибок и ручного труда 

А теперь посмотрим на процессы вживую → 





Проектные продажи длинного цикла 













Мы разрабатываем, 

внедряем и поддерживаем 

одноимённую low-code 

BPM-систему.

Входим в тройку 

крупнейших поставщиков 

ВРМ-решений 

в России.
Среди наших клиентов 

OBI, Qiwi Банк, «ВкусВилл», 

«Спортмастер», РусГидро, 
Академия Росатома.



Остались вопросы?
Буду рада ответить! 
Напишите на почту или в Telegram 
@feya_light

Сайт 
1forma.ru

Электронная почта
info@1forma.ru

Telegram-канал 
hps://t.me/firstforma Индивидуальная 

демонстрация →

https://1forma.ru/

